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PERMIS B

Compétence Technique

Analyse des indicateurs de
Performance

Technique de commercialisation,
de ventes et de negociation

Controle de Qualité

Gestion de Temps

SOFTS SKILLS

Autonome, Adaptable
Ambitieuse, Réactive

Sens relationnel de la
communication

Planification , Organisation

LANGUAGES

Arabe : Tres bien

Francais : Langues de formation
Turc : Bien

Anglais : Abien

Espagnol : Moyen

Outils Informatiques

Microsoft Office (word, excel,
access, power point, team,
outlook)

@RISCK

GOLD, DLC MEMO
SUPERDECISION
DECISIONTREE

Hajar EZAZOUAR

MANAGER COMMMERCIAL

Je suis dynamique, motivée et passionnée par mon métier.
J'aime m’investir, partager et enrichir mes expériences et rester
active; Je souhaite mettre a votre disposition mes savoirs faire et
étre pour mener a bien les missions qui me seront allouées.

DIPLOMES ET FORMATION:

2023:

= Master Specialisé Technique: Management, Commerce, Distribution en
Agroalimentaire / Faculté des Sciences et Techniques SETTAT

= Formation proffessionnelle “ Work-place Success” / EFE MAROC

= Formation proffessionnelle soft skills ANAPEC

2021:

= Licence Science et Technique Option Technologies Biomedicales / Faculté des
Sciences et Techniques MEDIA

= Recherche Bibliographique: “MISE EN VALEUR DES DECHETS AGRO-
ALIMENTAIRES ET PRODUIRE DE LA BIO-ENERGIE”

= Formation de secourisme / Croissant Rouge CASABLANCA

2019:

= Diplome d’Etude Universitaire Science et Technique option Biologie, Chimie et
Géologie

2017:

= Baccalauréat Science Experimental option: Physique Chimie

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE:

=  Manger rayon en formation: Département Frais Entreprise LabelVie |
Berrechid DEC 2021-Juillet2023

Organiser le travail d’équipe et assurer son accompagnement
Atteindre les objectifs, marges, stocks, casse et taux de rupture
Assurer une bonne gestion du rayon ( Commandes, Vente, Démarques)
Garantir les 4P au niveau du Rayon (Product, Price, Place, Promotion)

Controéler, le respect des normes d'hygiéne et de sécurité
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Construire une bonne image du rayon et fidéliser la clientéle.
=  Technicien en formation: Service Bactériologie, Parasitologie et
Mycologie; Sérologie Bactérienne et allergologie INSTITUT

PASTEUR | Casablanca 01 Avril- 15 JUILLET 2023



